'

Chionique — Groupement des chefs d’entrep

Il a pour obijectif d'aider plus de chefs propriétaires d'entre- |
prise et daspirants-chefs afin quils réussissent mieux, dans un |
esprit d'entraide, dans toutes les régions, ceci pour la croissance |

et la continuité a long terme des entreprises. Les plus impor-

tantes institutions financieres du Québec (Banque Nationale du |

Canada, Fédération des caisses Desjardins du Québec, RBC,

Banque Laurentienne, BDC, Caisse de dépot et placement du |

Québec, Groupe Financier Banque TD, Lombard Odier), ont
d’ores et déja adhéré a ce projet et s'entendent sur les quatre
roles que le banquier peut jouer dans sa relation avec le chef
d’entreprise: aidant, conseiller, réseauteur, partenaire.

En tant qu’'aidant, le banquier écoute le chef d'entreprise pour
bien comprendre ses besoins et les défis auxquels il fait face afin
d’adapter le financement au cycle de I'entreprise, a son marché
et a I'évolution des modeles d’affaires. Avec un langage adapté
3 la réalité actuelle du chef d’entreprise, le banquier percoit

mieux sa problématique et le soutient aussi quand les temps |

sont plus difficiles. Comme conseiller, il informe le chef d’entre-
prise sur les grandes tendances économiques mondiales et sur
celles de son marché, lui offre plusieurs scénarios de finance-
ment, fait connaitre ses produits et services et I'aide a devenir un
meilleur gestionnaire.

Collaboration avec les entrepreneurs
Les quatre roles du banquier

Le projet «Créer de la prospérité ensemble, c'est le temps!» émane
d'une volonté des entrepreneurs du Groupement des chefs d'entre-
prise, des institutions financiéres, du gouvernement provincial et d'un
grand média d'affaires.

En qualité de réseauteur, le banquier permet non seulement
au chef d'entreprise d’accéder a de nouvelles occasions d'af-
faires locales, nationales et internationales mais aussi a la
meilleure solution de financement. Enfin, le banquier se posi-
tionne comme un partenaire de choix en développant une vraie
relation avec le chef d’entreprise. Il mise sur lui humainement et
I'accompagne dans la réalisation de sa propre vision. Il lui donne
I'heure juste sur les priorités de linstitution financiere quil
représente et le soutient dans le montage de son dossier finan-
cier. Avec deux rencontres par année et un suivi tous les trois
mois, la régularité et la stabilité s'installent dans leur relation.
Ainsi, le chef d’entreprise se trouve étre mieux outillé, mieux
entouré et mieux structuré, ce qui favorise la prise de décision.

Banquiers et chefs d'entreprise joignent leurs efforts pour le
bien commun de 'entreprise. Leur relation ouverte, axée sur des
solutions adaptées et novatrices, est une des clés de volite de la
réussite du projet. A long terme, le projet développera ainsi une
nouvelle synergie pour une meilleure collaboration entre les
entrepreneurs, les banquiers et le gouvernement. #

En collaboration avec Michel Bundock,
premier vice-président et directeur général.
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